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Als Zulieferer haben sich auch bereits Gewinner und
Verlierer herauskristallisiert

Anzahl der aktiven Kundenbeziehungen zu deutschen Fondspolicen-Anbietern 2004
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Als Produktlieferant hat die Branche lange gebraucht um
aufzuwachen
Verteilung der Riestersparvertrage auf Produktangebote

=> ...Hauptursache im geringen Marktanteil der Riester-Fondsprodukte liegt in
der Vertriebsvergltung! Bis jetzt zumindest.....
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... aber selbst heute schlummern viele Anbieter noch... wrsrerr
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Wie konnen KAGs Kunden und Vermittler animieren eine

Fonds- statt einer Versicherungslosung zu wahlen?
Erwartungen an eine ,perfekte” Altersvorsorge-Losung aus Berater- und Kundensicht

Aus der Sicht des Aus der Sicht des

Vermittlers Kunden

B Top Produktrankings B [eistungsstarkes Produkt mit attraktiven
Performancechancen

B Attraktive Differenzierungsmerkmale

B Kein Produkt "von der Stange"
B Hohe Gesamtvergltung

B Faires Preis- / Leistungsverhaltnis
B Marktkonforme Provisionshaftung

B Maximale Flexibilitdat und Transparenz
B Einfach zu verkaufen durch

einen starken Marken-Namen B Finanzstarker und zuverlassiger
Produktpartner
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Ansatzpunkte: Uberschussbeteiligung im deutschen
Lebensversicherungsmarkt (1998-2007)
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Welcher Vermittler und welcher Kunde ist
geeignet fur Fonds-Vorsorge?

Stellen Sie sich /ihm nur eine Frage:

,Glaube ich daran, dass langfristig Aktien,
hohere Ertrage erwirtschaften als
Staatsanleihen?*

Falls Ihre Antwort ,,Ja“ lautet,
dann ist eine Fondslosung ein gangbarer

Weg!
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Statt Vermogensaufteilung nach “Schema F” und

langfristig konservativen Investments...

Aktienquote ausgewahlter
Lebensversicherer in 2005

Allianz — 18,0
R+ v [ 14,0
Hv N 13,7
Volksfiirsorge \ 104
Gerling | 9,0
Axa (IR 8,0

Victoria | 7,7

AachenMiinch 6,1
Ihr bekommt alle 157% Aktien, weil chenMiinchener |
das fir alle das Beste ist
Debeka F 0,8

Quelle: WestLB / Handelsblatt
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...konnen moderne Garantiekonzepte Rendite, Vergutung
und hohe Garantieleistungen individualisieren

Faire Performancechance

L L
. A A @ L= 100% P
1 W i =
©lo |
X : - %o

Jeder Anleger erhalt die Chancen,
die ihm zustehen.

Maximale Aktienquote,
ohne die Garantie zu gefahrden

Taglich wird finanzmathematisch
Uberprift, wieviel Aktieninvestment
jeder Kunde individuell vertragen



Kundenindividuelle Vermogensaufteilung
mit Garantie auf Kontenebene

Beispiel: Jedes Kundendepot mit unterschiedlicher Asset Allocation

DWS
Bond Fonds
1 5% >154J*
o ond Fonds
5% /»-mdez 25% >10J*
Performance- - 10%
komponente S
70% 30% DWS
Bond Fonds
()
25% >5J*

75%

=>...De facto wird jeder einzelne Kundenbeitrag iiber ein individuelles CPPI mit Blick auf die
Restlaufzeit und Garantiezusage aktiv gemanaged! Systemseitig wird tédglich jedes einzelnen
Depot (iberpriift und ggf. angepasst!
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Hoher Investitionsgrad in Assets mit guten
Performancechancen trotz Brutto-Beitragsgarantie

Versicherungs-Garantie Individuelles Garantiekonto

« Klassisches Produkt
» Aktienallokation wie im
Deckungsstock, also im Schnitt
nicht mehr als 15%
* 0% bis 35% in Extremfallen

* Hybride Produkte mit Fonds
» Aktienallokation zwischen 5 und in
Einzelfallen bis 55 oder 60%
moglich*

*bei ca. 30 Jahren Laufzeit



Hoher Investitionsgrad in Assets mit guten
Performancechancen

Anteil der Performancekomponente bei individuellem CPPI:

Indiv. Garantiekonto

Laufzeit: 7 Jahre 10 Jahre ab 12 Jahren

Anteil Performance-
komponente bei ca. 66% 90% 100%
Vertragsbeginn

uuuuuuuuu
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Hoher Investitionsgrad in Assets mit guten
Performancechancen: der historische Beweis

100%
Annahmen:
30jahriger Mann,
verheiratet, 2 Kinder, 80%

Auszahlung der Zulage zum
Jahresbeginn, Beginn
1.12.1995, Laufzeit bis
Alter 60, Hochstbeitrag inkl.
Zulage, kein Ablaufma-
nagement, @-Verzinsung
des non-risky Investments
gemal tatsachlicher
Zeitreihe der Zinskurve 40%
(Swapkurve), Historie

basierend auf dem MSCI

World (@ jahrliche Rendite

von 5.85%), Jahresgehalt

30.000 EUR, Zahlung ~ 20%
quartalsweise zu Beginn,
Abschlussprovision 5,5%,
Volatilitat risky Asset

60%

14.70%, Zahlung der 0%
ﬁg:gg;h'\r";rz des Dez95 Dez96 Dez97 Dez98 Dez99 Dez00 Dez01 Dez02 Dez03 Dez04 Dez05

I = Anteil Aktien  [ll] = Anteil Renten  DWS

12 Taaticha bask Drunas



Optionales Ablaufmanagement —
Monatliche Hochststandsgarantie

100% Beitragszusage™* — CPPINAV

M 100% Ablauf-Hochststandsgarantie

41 42 43 44 45 46 47 48 49 50 5B51 52 563 54 5655 5656 57 58 59 60

B Optional: Der Kunde kann ab dem Alter 55 eine zusétzliche Ablaufoption nutzen: die monatliche Héchststandssicherung
B Die Beitragszusage* fUr die eingezahlten Beitrage gilt flr alle Kunden ohnehin

rrrrrrrrrr

13 * Zu Beginn der Auszahlungsphase. PR —



Renditechance uber dem Niveau von
Versicherungsangeboten (30 Jahre Lfz. / 8%)

Basisannahmen:

B Mann

M Alter 30

M |edig, keine Kinder

Ansparphase

mgl. Rendite mgl. Rendite | prognost.

Anbieter Eigenbetrag | Gesamtbetrag | mgl. Kapital m Beginn 1.1.2006
() () (EUR) e
W Laufzeit bis Alter 60
DWS RiesterRente 7,62 7,21 212.833 B Hochstbeitrag inkl. Zulage
Premium W jdhrliche Zahlweise
6,93 6,56 186.980 B kein Ablaufmanagement
6,12 5,74 161.101 B J Performance des
Risikoreichen Investments:
()
4,33 3,92 116.920 8%
Die Tabelle ist nach Spalte ,prognost.mgl. Rente im 1. Jahr” sortiert

Ab 2007 werden die prognostizierten Ablaufleistungen der Versicherer um ca. 2,5 - 4% sinken. *Direktversicherer ohne Provision. DWS

Quelle: Morgen & Morgen AV-Win 3.45 Hybride Riestertarife & — ]
14 DWS-Berechnungen mit dem jeweiligen Hochstbeitrag. [ —



Leistungsfahiges Investment druckt sich auch in einer
deutlich attraktiveren Rente aus

Anbieter T Garantierte Rente | Prognost. Rente
1. Jahr (in €) im 1. Jahr (in €)
N = )
Premium

Heidelberger Leben ForderPerformer 185 € 1.055 €
Asstel Riester-Rente Fonds 181 € 942 €
Cosmos Direkt RentiTop 60plus 184 € 875 €
Volkswohlbund AFR 183 € 820 €
neue leben TwinRente 183 € 767 €
Hamburg-Mannh. Kaiser-Rente FKR 197 € 757 €
Gothaer LRRF1 181 € 746 €
Nirnberger ZR NFR2407 161 € 743 €
PAX ZR NFR 2407 161 € 743 €
AXA RV-Invest AVI2 208 € 649 €
Dt. Arztevers. med RV-Invest D-VI2 208 € 649 €

30 jahriger Single, permanent den Maximalbeitrag abzgl. Grundférderung, Laufzeit bis 65, bei 8% Wertentwicklung,
10 Jahre Garantiezeit DWS

15 Quelle: Morgen & Morgen 3.50; DWS Power Inside """



Unterschiede der Garantie-Erstellung

Deckungsstock | Garantiefonds Garantiekonto
Hohe Aktienquote méglich nein ja

Anpassbarkeit auf Kundensituation nein ja
o e T nein nein ja

DW>



Im Vergleich zu Versicherern deutlich hohere BP.

250 €
— Garantiekonto z. B. Riester
-—— Versicherer
Summe BP* bis 65: ~ 2.200 € =)
200 €
150 €
100 €
Summe BP* bis 85: ~ 3.100 €
50 € Summe BP** bis 65: ~ 460 €

1

12 3 456 7 8 9 10111213 14 1516 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31 32 33 34 35 36 37 38 39 40 41 42 43 44 45 46 47 48 49 50

0€

*BP = 0,12 % des Fondsvermdgens Laufzeit der Bestandsprovision in Jahren DWS
**BP = 0,8 % der Beitrage

7 Beispiel: 30 Jahre Laufzeit, 1.461 € Eigenbeitrag, Steigerung der Beitrdge ab 2008 um 1/3 (Riester-Treppe).  m=w=r=*trs



Keine Angst vor Kapitalanlagegesellschaften...

... denn Sie bieten allen Beteiligten
unubersehbare Vorteile

lllllllllll
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Worauf konnen Sie sich freuen

Neue MaBstabe in der Altersvorsorge setzen und mit Partnern etablieren:

Renditestarke der Produkte Transparenz der Produkte

Innovation

R ——

Investment - “Vollsortimenter* fur
alle Kundentypen und Lebensphasen

e
Lebenszyklusfonds > inaktiver FRV-Sparer
Einzelfonds > aktiver FRV-Sparer
Riestersparplane > Kleinsparer, Steueroptimierer
Basisrente > Selbstandiger, Gutverdiener
Garantiefonds > Ablaufmanagement , klassischer

RV-Kunde

llllllllll



Viel Spal mit uns!!!

DWS

INVESTMENTS




Disclaimer

Die in diesem Dokument enthaltenen Angaben stellen keine Anlageberatung dar, sondern dienen
ausschlieBlich der Produktbeschreibung. Eine Anlageentscheidung sollte in jedem Fall auf Grundlage des
vereinfachten bzw. vollstandigen Verkaufsprospekts, erganzt durch den jeweiligen letzten gepriften
Jahresbericht und zusatzlich durch den jeweiligen Halbjahresbericht, falls ein solcher jingeren Datums als der
letzte Jahresbericht vorliegt, getroffen werden, die die allein verbindliche Grundlage des Kaufs darstellen. Die
vorgenannten Unterlagen erhalten Sie in elektronischer oder gedruckter Form bei lhrem Finanzberater, in den
Geschaftsstellen der Deutschen Bank oder der DWS Investment GmbH, Mainzer LandstrafBe 178-190, D-
60327 Frankfurt am Main. Der Verkaufsprospekt enthalt ausfuhrliche Risikohinweise. Die Ausfihrungen
gehen von unserer Beurteilung der gegenwartigen Rechts- und Steuerlage aus. Die in dieser
Produktinformation enthaltenen Meinungsaussagen geben die aktuelle Einschatzung von DWS Investments
wieder. Die in dieser Einschatzung zum Ausdruck gebrachten Meinungen kdnnen sich jederzeit ohne
vorherige Ankindigung andern.

Wertentwicklung nach BVI-Methode, d.h. ohne Berlcksichtigung des Ausgabeaufschlages.
Wertentwicklungen der Vergangenheit ermdglichen keine Prognose flr zuklnftige Ergebnisse.

Die von der DWS Investment GmbH ausgegebenen Anteile dieses Fonds dirfen nur in solchen
Rechtsordnungen zum Kauf angeboten oder verkauft werden, in denen ein solches Angebot oder ein solcher
Verkauf zulassig ist. So sind die Anteile dieses Fonds insbesondere nicht geman dem US-Wertpapiergesetz
(Securities Act) von 1933 in seiner aktuellen Fassung zugelassen und darfen daher weder innerhalb der USA
noch US-Blrgern oder in den USA anséassigen Personen zum Kauf angeboten oder verkauft werden.

lllllllllll
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